Im Mobelhaus
von

PeBu34

Ein Shortie fir hoer-talk.de



IM MOBELHAUS
Szene: 1
(IN EINEM MOBELHAUS)
1 SOUND: LEISE "KAUFHAUSMUSIK'"™ IM HINTERGRUND

2 VERKAUFER/IN
(PROFESSIONELL, "DIE WARE ANPREISEND™.)
Hier sehen Sie das Modell "Pessimis-Tisch”. Es ist
verfiugbar in Eiche hell, Buche hell und Ahorn weil}
lackiert. Das Besondere daran sind die LED-Leuchten,
die in die Tischplatte eingearbeitet sind. Sie kdnnen
sowohl durchgehend leuchten, als auch blinken und
dabei, wenn Sie wollen die Farbe wechseln. Er hellt
Ihre Stimmung in Null Komma nichts auf. Sollten Sie
also zu Pessimismus und Depressionen neigen, ist er
Ihre erste Wahl.

3 KUNDE/IN )
(ERST NICHT WIRKLICH UBERZEUGT, ""ZUSTIMMENDE
GERAUSCHE UND ANMERKUNGEN™. DANN VERWUNDERT AUF EINEN
ANDEREN TISCH ZEIGEND.)
Ah, jal! Verstehe! Hm! (Hier gerne improvisieren.)
Aber sagen Sie, was iIst denn das fur ein Tisch?

4 VERKAUFER/IN
(GEHT SOFORT PROFFESIONELL AUF DEN KUNDEN EIN.)
Das ist unser Modell Optimis-Tisch. Er ist das
Gegenstiuck zum Modell Pessimis-Tisch - was Sie sicher
schon am Namen erkannt haben. - Er ist komplett in
schwarz gehalten. Die iInteressante Form der
Tischplatte fallt sofort auf.

5 KUNDEZ/IN
(SKEPTISCH)
Interessant? Ich wirde thn eher als unpraktisch
bezeichnen. Die Tischplatte ist schief und krumm. Wie
soll man den darauf etwas abstellen kdnnen?

6 VERKAUFER/IN
(GIBT SICH BEGEISTERT VON DER *""FACHKENNTNIS™)
Da erkennt man doch gleich den Fachmann (bzw. zur
Kundin: die Frau vom Fach)! Sie haben einen
untruglichen Blick fur Details! Genau darum geht es:
Wer meint diesen Tisch als Esstisch verwenden zu
kébnnen, ist ein wahrer Optimist und wer es schafft
ein Lebenskinstler - ach, was sag ich - ein
Uberlebenskinstler.

7 KUNDE/IN )
(WAHLWEISE VERUNSICHERT ODER LEICHT VERARGERT.IHR
KONNT GERNE IMPROVISIEREN.)
Haben Sie nicht irgendwas...normaleres?

(CONTINUED)
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CONTINUED: 2.

VERKAUFER/IN
(ERST ABFALLIG ODER WAHLWEISE AUFBRAUSEND, DANN
""ANPREISEND". STEIGERT SICH IN DIE LOBREDE HINEIN. -
IHR KONNT GERNE UBERTEIBEN!)
Normal? Normal koénnen Sie uUberall haben! Beil uns
bekommen Sie das Besondere, das Aulergewohnliche, das
Einzigartige. Wir haben fir jeden Geschmack den
richtigen Tisch!

SOUND: PACKT DEN KUNDEN/DIE KUNDIN AN DER JACKE UND ZIEHT

IHN/SIE MIT SICH. DER KUNDE/DIE KUNDIN WEHRT SICH. BEIDE

GEHEN EIN PAAR SCHRITTE UND BLEIBEN WIEDER STEHEN. DEN

TEXT VON TAKE 11 MIT DEM VON TAKE 10 PASSEND ""MISCHEN'.

VERKAUFER/ IN
(MIT GROSSER GESTE)
Sehen Sie sich das an! Unser Galak-Tisch! Sobald sie
etwas darauf abstellen, erscheint ein Bild unseres
Universums! Und: Es bewegt sich exakt synchron mit
dem echten Universum! Die Rechengeschwindigkeit des
Computers, der in den Tisch integriert ist, betragt
zehn Gigahertz und seine Speicherkapazitat achtzig
Petabyte.

KUNDE/ZIN ) .
(GLEICHZEITIG MIT TAKE 10. VERARGERT BIS EMPORT.
BITTE AUSPROBIEREN. IHR KONNT GERNE IMPROVISIEREN.)
Was soll das?... Lassen Sie mich los!... Das kénnen
Sie mit mir nicht machen!... Das iInteressiert mich
nicht!...Ich will sofort den Geschaftsfihrer
sprechen! . ..

SOUND: DER VERKAUFER/DIE VERKAUFERIN ZIEHT DEN KUNDEN/DIE
KUNDIN WIEDER EIN PAAR SCHRITTE WEITER. KUNDE/KUNDIN WEHRT
SICH HEFTIG. BEl TAKE 14, VOR "SEHEN SIE SICH DAS AN..."
REISST DIE JACKE DES KUNDEN/DER KUNDIN.

VERKAUFER/IN
(VOLLIG UNBEEINDRUCKT VON DEN BESCHWERDEN DES
KUNDEN/DER KUNDIN. - WAHLWEISE VERZWEIFELT, WEIL ER
DEN KUNDEN/DIE KUNDIN *"ZU VERLIEREN DROHT'.)
Oder hier: Unser Fe-Tisch! Er ist das "Must have"™ fiur
Freunde ausgefallener kulinarischer Genusse.

SOUND: TAKE 13 SCHNEIDEN NACH "*MUST HAVE'. HIER WIRD
DER/DIE VERKAUFER/IN VON DEM/DER KUND/IN UNTERBROCHEN.

KUNDE/Z IN )
(UNTERBRICHT VERKAUFER/IN, WEHRT SICH HEFTIG.)
Lassen Sie mich endlich los (Die Jacke reilit.
Kunde/Kundin ist jetzt richtig witend/emport.
Weinerlich ist ebenfalls moglich.) Sehen Sie sich das
an! Meine schone Jacke ist vollig ruiniert! Das wird
ein Nachspiel haben!

SOUND: KUNDE/KUNDIN GEHT EILIG UND WUTEND WEG.
VERKAUFER/IN RUFT HINTERHER.

(CONTINUED)



CONTINUED:

17 VERKAUFER/IN
(RUFT VERZWEIFELT, WIE BETTELND, HINTERHER)
Schauen sie sich doch wenigstens noch unseren
Prak-Tisch an!

(ABSPANN UND CREDITS)



